
Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

Reflexe uplynulého roku

Na stupnici 1-10 jak moc bylo tvoje podnikání letos:

Jak se ti podařilo splnit cíle, které sis pro uplynulý rok vytyčila?

V čem se tvůj projekt za uplynulý rok změnit a/nebo posunul?

Jak ses změnila a posunula ty?

Fenomenální Úspěšné V rovnováze

Jaké jedno slovo nejlépe vystihuje tvoje podnikání v uplynulém roce?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

Reflexe uplynulého roku z nadhledu

Co mi fungovalo/vyhovovalo a v čem chci pokračovat?

Co mi nefungovalo/nevyhovovalo a chci to přestat dělat? 

Co nového potřebuji začít dělat?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

1. pilíř - ZISK

Co mi fungovalo/vyhovovalo a v čem chci pokračovat?

Co mi nefungovalo/nevyhovovalo a chci to přestat dělat? 

Co nového potřebuji začít dělat?

Na stupnici 1-10 jak moc jsi spokojená se ziskem v uplynulém roce?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

1. pilíř - ZISK

Kolik si za uplynulý rok vydělala celkem?

Jak byly tvoje příjmy rozložené v čase? Čím to bylo způsobeno? Jak ti
to vyhovuje?

PŘÍJMY

Z toho s tvým zapojením a bez něj

Kolik si za uplynulý rok měla celkem náklady?

Jak byly tvoje náklady rozložené v čase? Čím to bylo způsobeno? Jak
ti to vyhovuje?

VÝDAJE

Z toho fixní náklady a variabilní

Kolik si za uplynulý rok měla celkem zisk?
ZISK

Kolik procent z příjmů tvořil? (profitabilita)

Jak byly tvoje náklady rozložené v čase? Čím to bylo způsobeno? Jak
ti to vyhovuje?



Fenomenální podnikání roku
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2. pilíř - KLIENTI

Co mi fungovalo/vyhovovalo a v čem chci pokračovat?

Co mi nefungovalo/nevyhovovalo a chci to přestat dělat? 

Co nového potřebuji začít dělat?

Na stupnici 1-10 jak moc jsi spokojená s jakými klienty jsi v uplynulém
roce pracovala?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

2. pilíř - KLIENTI

Jak dobrou máš představu o
svém ideálním klientovi?

Jak se v uplynulém roce vyvinula tvoje komunita potenciálních
klientů (co do počtu i kvality)?

Co ti dobře fungovalo na rozšíření a zkvalitnění komunity?

Jak dobře se ti daří ideální klienty
oslovovat a prodávat jim?

POTENCIÁLNÍ KLIENTI



Fenomenální podnikání roku
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2. pilíř - KLIENTI

Jakým způsobem se ti dařilo efektivně přeměňovat potenciální
klienty na platící?

Jak se ti dařilo udržet si spokojené platící zákazníky?

PLATÍCÍ KLIENTI

Jak byli tvoji platící klienti spokojení s tvými produkty / službami?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

3. pilíř - NÁPLŇ PRÁCE

Co mi fungovalo/vyhovovalo a v čem chci pokračovat?

Co mi nefungovalo/nevyhovovalo a chci to přestat dělat? 

Co nového potřebuji začít dělat?

Na stupnici 1-10 jak moc jsi spokojená s tím, čemu jsi věnovala čas a
energii v uplynulém roce?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

3. pilíř - NÁPLŇ PRÁCE

Jakým kategoriím činností / aktivit věnuješ svůj čas?

Kolik času si v uplynulém roce věnovala podnikání?

NEURGENTNÍ URGENTNÍ
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Celkem

Průměrně měsíčně / týdně
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3. pilíř - NÁPLŇ PRÁCE

Jakým kategoriím činností / aktivit věnuješ svůj čas?

JSEM V TOM DOBRÁ NEJSEM V TOM DOBRÁ
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TIP! Vytiskni si tyto dva listy ještě jednou a vyplň i pro členy svého
týmu (jako celek nebo jednotlivě).



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

4. pilíř - WORKLIFE BALANCE

Co mi fungovalo/vyhovovalo a v čem chci pokračovat?

Co mi nefungovalo/nevyhovovalo a chci to přestat dělat? 

Co nového potřebuji začít dělat?

Na stupnici 1-10 jak moc jsi spokojená s tím, jak tvoje podnikání ladilo
s tvým životním stylem?



Fenomenální podnikání roku
Plánovací workshop

4. pilíř - WORKLIFE BALANCE

Co ti podnikání do života
Přináší Bere

Kdybys nepodnikala, v čem by byl tvůj život
Lepší Horší

TIP! Pobav se o těchto otázkách se svým partnerem a/nebo dětmi.


